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Abstrak
 

Keberadaan showroom di kawasan batik Trusmi kini menjadi wadah bagi sebagian besar pengrajin

tradisional untuk mendistribusikan hasil produksi batiknya. Hal tersebut karena efektifitas dan fasilitas yang

ditawarkan showroom kepada pengrajin. Uniknya, ada beberapa pengrajin tradisional yang lebih memilih

melakukan produksi dan distribusi secara mandiri. Mereka memanfaatkan human capital dan social capital

dalam menjalankan usaha batiknya. Pada tulisan ini saya akan memaparkan bentuk-bentuk human capital

dan social capital sehingga keduanya menghasilkan pilihan rasional (rational choice). Tulisan ini juga

berusaha memaparkan Usaha-usaha yang mereka lakukan dalam memutuskan suatu pilihan rasional dalam

menjalankan usaha batiknya penting dilakukan di tengah proses distribusi yang baru dengan kemunculan

showroom dan distribusi oleh pengrajin tradisional sendiri. Pendekatan etnografi saya gunakan untuk

mengetahui bentuk-bentuk pengetahuan tiap individu, serta hubungan sosial yang membentuk kepercayaan,

obligasi, dan ekspektasi yang ada dalam hubungan antar individu.

......The existence of the showrooms in the Trusmi batik now are become a distributor for most traditional

craftsmen to complete their batik products. This is because the effectiveness and facilities offered by

showrooms for craftsmen. Uniqueness things, there are several traditional craftsmen who prefer to do

independent production and distribution. They use human capital and social capital in running their batik

business. In this paper I will describe the forms of human capital and social capital so as to produce rational

choices. This paper also tries to explain the efforts they made in making choices in their batik business are

important to do in the midst of the new distribution process with the appearance of showrooms and

distribution by traditional craftsmen themselves. I use ethnography perspective to understand the forms of

knowledge of each individual, as well as social relationships that shape the beliefs, agreements, and

expectations that exist in relationships between individuals.
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