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Tesisini membahas mengenai kekuatan hukum atas kuasa yang terdapat dalam perjanjian pengikatan jual
beli. Pemberian kuasa sekarang ini semakin sering digunakan oleh masyarakat. Dalam perkembangannya
pemberian kuasa merupakan perbuatan hukum yang paling banyak dijumpai dalam masyarakat, baik dalam
proses hubungan hukum maupun bukan hubungan hukum dimana seseorang menghendaki dirinya untuk
diwakili oleh orang lain untuk menjadi kuasanya dalam mel aksanakan segala kepentingannya. Pemberian
kuasa dalam perkembangannya menjadi luas, akan tetapi dalam tulisan ini dikaitkan dengan suatu akta
notaris perjanjian pengikatan jual beli dengan menggunakan kuasa lisan. Apakah kuasa lisan untuk membeli
tersebut memiliki kekuatan hukum dan bagaimanakah cara pembuktiannya. Adapun metode penelitian yang
digunakan adalah yuridis normatif dengan menggunakan sumber primer, sekunder, dan tersier sertaanalisis
data secara kualitatif. Data penelitian juga digunakan dengan pengumpulan data melalui studi dokumen dan
wawancara dengan notaris. Dari hasil penelitian yang dilakukan, akhirnya diperoleh simpulan bahwa
perjanjian pengikatan jual beli dengan kuasa lisan tersebut sah dan dapat berlaku, namun dikarenakan
Undang Undang tidak secara tegas mengatur mengenai kuasa lisan, maka susah untuk dibuktikan kebenaran
pembuktiannya. Karena kuasa lisan sangat susah untuk dibuktikan secara hukum apabilaterjadi sengketa,
oleh karenaitu notaris dituntut kehati ? hatiannya dalam membuat akta yang memakai kuasa lisan, meskipun
kuasa lisan untuk membeli tidak dilarang dan dapat digunakan dalam suatu akta notaris.

This thesis discusess the power of law of the authorities that isinvolved in abuy sell binding agrement. The
act of giving authority to do a certain action is now more often used by the general public. Inits
development, the act of giving authority has now become one of the most common act of law that you seein
society today. In the process of affilitions that are both bound and not bound by law where a person wills
another party to do a certain act in his behalf to do any kind of activitiesin hisinterest. Though the act of
giving authority in its development has become too vast in definition thisthesis will link it to a notary
certificate of abuy sell binding agreement that uses oral authority. Will oral authority to buy have the force
of law? and what are the waysto prove it. The investigation methods employed will be normatif jurisdiction
using primary, secondary and tertiary sources with qualitative data analysis. Investigation datawill also be
used together with data collection therough documents study and an interview with a notary. From the
investigation result, a conclusion that the buy sell binding agrement with oral authority is legitimate and
effective is procured; though is quite hard to prove its authenticity when a dispute takes place because the
statute law does not regulate oral authority explicitly. As such, even though the giving of oral authorisation
to purchase is not prohibited and can be used in anotary certificate, notaries are demanded to be extra
cautious in making certificate where authority is given oraly.
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